
 金融与互联网 
  如何赋能实体经济

 余剑        
 特邀主持

 工作经历

 现任  上海源易信息科技有限公司 COO

 专注搜索营销为主的数字营销服务

 三大业务线

 “易点网络”（数字营销服务）

 “句易网”（内容创作者平台）

 “研集明选”（C2M模式家居行业KOL严选平台）

 三大服务内容

 搜索引擎优化

 搜索口碑营销

 社会化媒体营销

 提供给客户完整的移动布局营销方案  三维度

 品牌宣传

 获客通道

 老客户体验

 曾任
 上海维众信息技术有限公司 
 （阿里巴巴渠道）销售总监

 整合阿里生态资源

 提供矩阵式解决方案  从企业全链路场景上

 社交媒体

 LBS

 搜索大数据

 办公效率 等

 使中小企业获得近十亿级的巨大曝光量

 导师观点

 当前互联网营销方向
 网红品牌 转型 传统品牌  如 钟薛高

 信息流时代 转向 内容传播时代  如 卧龙孟德

 互联网营销须避坑

 内容的坑

 投入时间

 投入资金

 自嗨

 没想清楚能提供什么价值

 不是核心人员在抓

 渠道的坑

 考核的KPI

 李鬼和李逵

 好的没空理你，理你的都是要坑你的

 一个渠道一个玩法  配备懂行的、有目标有规划的审核人

 启动的坑

 完美主义

 无目标

 期望值

 遗忘本质的坑

 品牌还是品牌

 产品还是产品

 传播还是传播

 郝毓鸣

 上财校友

 座右铭  因为热爱，所以勇敢。因为信任，所以简单。

 工作经历

 现任
 复星全球合伙人，复星总裁高级助理、
 集团联席首席人力资源官（Co-CHO）

 历任

 中华易聘网 总经理助理、人事主管

 上海复星高科技集团有限公司     
 人力资源执行总经理、董事总经理

 上海豫园旅游商城（集团）股份有限公司   
 （复星集团控股企业）副总裁

 导师观点  复星集团

 企业属性

 创新驱动的家庭消费产业集团                       

 产业运营+产业投资 双轮驱动，高效整合产业链

 以Glocal（Global+Local：全球化+本地化）
 为原则，多维度实现中国-全球的双轮驱动

 企业使命  让全球家庭生活更幸福

 企业愿景
 植根中国，服务全球十亿家庭客户
 智造健康、快乐、富足的幸福生态系统

 企业文化  修身 齐家 立业 助天下

 战略演进

 阶段I: 扎根  1992-2000  创业：咨询业务及医药和地产

 阶段II: 扩张  2001-2007
 国内发展：依托中国动力参与国有企
 业混改，形成多产业的综合类企业。

 阶段III: 布局  2008-2018
 全球+新产业布局：中国动力嫁接全球
 资源，产业+运营双轮驱动的投资集团

 阶段IV: 深化  2019-         
 深度产业运营：战略聚焦，FC2M，
 创新驱动的家庭消费产业集团

 五大业务

 健康板块
 服务于家庭全生命周期的
 一站式健康服务生态体系

 复星医药

 复星健康

 复星康养

 复星智健

 快乐板块
 为全球家庭提供快乐时
 尚的生活方式

 豫园股份

 复星旅文

 复星时尚

 其他

 富足板块
 强化“产业+金融”无缝对
 接，推动全球产业整合

 保险

 投资类资管

 蜂巢类资管

 智造板块

 全球布局数智化科技   
 赋能工业制造  
 打造柔性数字化供应链

 科技与智造

 资源与环境

 蜂巢城市
 满足不断升级的城市发展及管
 理需求的“产城一体”解决方案

 金融蜂巢

 旅游蜂巢

 健康蜂巢

 科创蜂巢

 文化蜂巢

 与谁共同成长

 消费者
 聚焦家庭
 以创新引领幸福升级

 投资者
 行稳致远
 为股东创造更大价值

 员工
 星光汇聚
 让世界因我们而不同

 合作伙伴
 以客户为中心
 共建开放共赢的FC2M生态

 杨玉成

 个人介绍

 博士

 正高职经济师

 2006年全国十大CFO

 国家马拉松一级运动员

 大满贯六星奖牌获得者

 100公里以上级超长距离越野跑者

 UTMB年龄组第一名

 研究生导师

 复旦大学经济学院

 上海财经大学

 上海国家会计学院

 工作经历

 现任 上海证券有限责任公司 党委副书记、总经理

 历任

 上海财经大学 讲师

 君安证券 研究员、部门负责人

 上海大众科技创业集团股份有限公司 
 董事副总经理

 申能资产管理有限公司 副总经理

 申能集团财务公司 总经理

 东方证券 财务总监、副总裁

 东方金控（香港）有限公司 董事长

 导师观点 金融服务实体经济

 中国特色

 是否应该
 是 -                         
 直接相关的投融资 

 谁来服务
 银行

 其他金融机构

 如何服务

 投融资活动 与实体经济相关的

 金融理念
 的贯彻

 互联网金融风险要正确认知

 运行要规范 监管要严格

 公司治理要到位

 金融活动
 稳健运行

 成本 能否承担

 低杠杆 阻止少杠杆运营

 金融人才

 导入
 证券化率

 居民理财规模

 去向

 加入实体经济

 贯彻金融理念

 助力企业可持续发展

 金融科技的运用

 成功案例

 京东物流

 共享单车

 外卖平台

 金融服务
 实体应注
 意的问题

 金融不可能全方位服务所有实体经济

 实体没有发展好与金融服务不一定有直接的关系

 融资难、贵

 好企业不差钱

 金融机构没有定价权
 定价权在       
 央行与保监会

 从企业自身找问题

 李飏

 上财本科及iMBA2008级校友

 工作经历

 现任
 华泰柏瑞基金管理有限公司 机构业务部 副总监     
 （华南负责人）

 历任

 东吴证券 资产管理总部（深圳）副总经理 / 
 团队创始人

 中国银行深圳分行 投资银行与资产管理部 主管

 特色

 具备银行业 总行-分行-支行全体系完整从业经历

 具有丰富的 基金销售 和 投资管理 相关经验
 综合性券商资产管理

 行业排名前30的大型公募基金

 熟悉金融市场、银行理财、券商资产管理

 了解 公募基金 及 专户 等业务在各类金融机构体
 系内的全流程投资运作

 导师观点 公募基金

 1998年首批公募基金公司获批

 至今已23年，公募基金管理资产规模达到23.5万
 亿元，较2016年底增长1.6倍，从全球第九上升
 至目前的全球第四

 赋能实体经济

 投资资产端

 促进上市公司的规范运作
 公募基金产品进入上市公司的前十大流通股股东
 名单，积极参与上市公司治理

 对上市公司的价格发现和合理定价

 参与上市公司定增，有力支持实体企业募集资金

 参与新股IPO，支持科创板等创新企业从资本市
 场获得支持

 不断创新推动资本市场改革发展
 中日ETF互通、沪港ETF互通等创新基金产品
 相继推出

 居民理财端

 房住不炒，银行理财净值化，原有固
 定收益  “躺平”投资思维的打破 

 公募股票型和混合型基金长期跑赢沪深300和上
 证指数

 公募基金有效账户数达11.9亿个，累计向投资者
 分红3.3万亿元

 基金行业受托管理各类养老金规模合计约3.6万
 亿元，超过我国养老金委托投资运作规模的
 50%，支持养老第三支柱的建立

 货币超发，通胀不可避免，PPI与CPI的
 剪刀差达到历史高点

 误区1：盲目根据代销机构推荐购买新发基金

 误区2：盲目跟风购买短期业绩第一的基金

 误区3：追涨杀跌，倒金字塔投资

 正确的基金投资姿势

 1.识别自己的风险承受意愿，能力和资金属性

 2.了解计划购买的基金经理风格特征和适合的市场行情

 3.构建属于自己的基金组合FOF

 4.根据市场变化，动态调整FOF组合，达成投资目标

 闻增玉

 上财iMBA2012级校友

 工作经历
 现任

 杭州泰格医药科技股份有限公司 
 高级副总裁兼首席运营官

 具有近20年医药研发和管理工作经验

 导师观点

 医药研发

 周期长 15年

 投入大 几十亿美金

 概率低 进入人体—>上市：10%

 赋能医药行业

 金融资本
 不可替代  
 蓬勃发展

 相对成熟的股权

 领先的IPO制度

 港交所

 北交所

 科创板

 活跃的并购交易市场

 互联网
 数字化
 一体化 降本增效

 远程智能

 临床试验

 电子数据采集

 药物安全管理

 医疗大数据平台

 远程监查 动态监测
 实时 准确

 高效 保质

 2021270024 李桂芳 （Daisy）


